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MARKETING INTERNACIONAL 

MARKETING INTERNACIONAL 
Olegario Llamazares García-Lomas 
Descripción y análisis de las estrategias y acciones de marketing 
necesarias para tener éxito en mercado exteriores con numerosos 
ejemplos de empresa españolas e internacionales.  
Pág.: 214 
Formatos: Libro o  eBook (PDF) 
Precio: 19€ o 12€       

 Enlace web 

CASOS DE MARKETING INTERNACIONAL 
(2ª Edición) 
Olegario Llamazares García-Lomas 
Incluye 12 casos de empresas reales (Lladró, Pablosky, Real Madrid, 
Camper, etc.) que tratan cada uno de ellos una problemática 
concreta del marketing internacional. 
Pág.: 122 
Formato: Libro (únicamente) 
Precio: 14€  

 Enlace web 

GUÍA DE RESPUESTAS A LOS CASOS DE MARKETING 
INTERNACIONAL (2ª Edición) 
Olegario Llamazares García-Lomas 
Respuestas y soluciones a todos los Casos de Marketing 
Internacional, así como pautas para impartirlos. Es un material de 
uso para profesores.  
Pág.: 52 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 8€  

 Enlace web 

PRESENTACIÓN DE MARKETING INTERNACIONAL 
Olegario Llamazares García-Lomas 
100 diapositivas con los contenidos gráficos (cuadros, imágenes, 
ilustraciones, etc.) del libro Marketing Internacional. Es un 
material para profesores. 
Formato: Power Point (modificable) 
Precio: 8€  

 Enlace web 

https://globalnegotiator.com/es/marketing-internacional-ebook
../../../Laura/Desktop/El%20libro%20incluye%2012%20casos%20de%20empresas%20reales%20que%20plantean%20cada%20uno%20de%20ellos%20una%20problemática%20concreta%20de%20marketing%20internacional
https://globalnegotiator.com/es/casos-de-marketing-respuestas-segunda-edicion
../../../Laura/Desktop/en%20formato%20Power%20Point%20(modificable)
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NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL 

NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL 
Olegario Llamazares García-Lomas 
Estrategias más eficaces de negociación y contratación en 
mercados exteriores, así como pautas de comportamiento cultural 
y de protocolo en los países más importantes del mundo.  
Pág.: 238 
Formatos: Libro  o  eBook (PDF) 
Precio: 19€ o 12€ 

 Enlace web 

CASOS DE NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL 
Olegario Llamazares García-Lomas 
Incluye 15 casos prácticos que tratan los temas más importantes: 
estrategias de negociación, negociación multicultural, negociación 
de contratos internacionales, etc. 
Pág.: 158 
Formato: Libro (únicamente) 
Precio: 14€  

 Enlace web 

GUÍA DE RESPUESTAS CASOS DE NEGOCIACIÓN 
INTERNACIONAL 
Olegario Llamazares García-Lomas 
Respuestas y soluciones a todos los Casos de Negociación 
Internacional, así como pautas para impartirlos. Es un material de 
uso para profesores. 
Pág.: 87 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 8€  

 Enlace web 

PRESENTACIÓN DE NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL 
Olegario Llamazares García-Lomas 
100 diapositivas con los contenidos gráficos (cuadros, imágenes, 
ilustraciones.) del libro Negociación Internacional. Es un material 
de uso para profesores. 
Formato: Power Point (modificable) 
Precio: 8€  

 Enlace web 

https://globalnegotiator.com/es/negociacion-internacional
https://globalnegotiator.com/es/casos-de-negociacion-internacional
https://www.globalnegotiator.com/es/casos-de-negociacion-respuestas
https://globalnegotiator.com/es/negociacion-internacional-intercultural-ejemplos-tecnicas
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FINANZAS INTERNACIONALES 

FINANZAS INTERNACIONALES 
Claudina Quiroga Bustichi 
Explicación clara y práctica acerca del uso de las finanzas 
internacionales en la empresa en una triple vertiente: medios de pago 
internacional, financiación y cobertura de riesgos internacionales.  
Pág.: 196 
Formatos: Libro  o  eBook (PDF) 
Precio: 19€ o 12€ 

 Enlace web 

CASOS DE FINANZAS INTERNACIONALES 
Claudina Quiroga Bustichi 
Incluyen 15 casos prácticos para aplicar las finanzas internacionales a 
las operaciones de comercio exterior (exportaciones e importaciones) 
e inversión. 
Pág.: 106 
Formato: Libro (únicamente) 
Precio: 14€  

 Enlace web 

GUÍA DE RESPUESTAS A LOS CASOS DE FINANZAS 
INTERNACIONALES 
Claudina Quiroga Bustichi 
Respuestas y soluciones a todos los Casos de Finanzas Internacionales, 
así como pautas para impartirlos. Es un material de uso para 
profesores. 
Pág.: 87 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 8€  

 Enlace web 

GESTIÓN DE RIESGOS EN LA EMPRESA 
INTERNACIONAL 
Felipe Nuñez de Dios 
Análisis práctico y detallado de los riesgos de las operaciones 
internacionales: riesgos políticos, catastróficos, comerciales, 
contractuales, de tipo de cambio, etc. 
Formatos: Libro  o  eBook (PDF) 
Precio: 19 8€ o 9€  

 Enlace web 

https://globalnegotiator.com/es/libro-finanzas-internacionales
https://globalnegotiator.com/es/casos-de-finanzas-internacionales
https://www.globalnegotiator.com/es/casos-de-negociacion-respuestas
https://globalnegotiator.com/es/gestion-de-riesgos-en-la-empresa-internacional
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TRANSPORTE INTERNACIONAL 

TRANSPORTE INTERNACIONAL DE MERCANCÍAS 
Alfonso Cabrera Cánovas 
Este libro trata en profundidad las cinco modalidades de transporte de 
mercancías (terrestre, marítimo, aéreo, ferrocarril, así como 
transporte multimodal), tanto desde la perspectiva técnica como 
comercial y legal.  
Pág.: 222 
Formatos: Libro  o  eBook (PDF) 
Precio: 19€ o 12€ 

 Enlace web 

CASOS DE TRANSPORTE INTERNACIONAL 
Alfonso Cabrera Cánovas 
Incluye 12 casos prácticos sobre los aspectos más importantes para 
una gestión eficaz de los diferentes tipos de transporte internacional. 
Pág.: 108 
Formato: Libro (únicamente) 
Precio: 14€  

 Enlace web 

GUÍA DE RESPUESTAS A LOS CASOS DE TRANSPORTE 
INTERNACIONAL 
Alfonso Cabrera Cánovas 
Respuestas y soluciones a todos los Casos de Transporte Internacional, 
así como pautas para impartirlos. Es un material de uso para 
profesores. 
Pág.: 87 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 8€  

 Enlace web 

GUÍA PRÁCTICA DE LOS INCOTERMS 2020 
Olegario Llamazares García-Lomas 
Análisis en profundidad de los aspectos que regulan los 11 Incoterms 
de la versión 2020: lugar de entrega, transmisión de riesgos, reparto 
de costes logísticos, etc. Incluye caso práctico resuelto. 
Pág.: 202 
Formatos: Libro  o  eBook (PDF) 
Precio: 19€ o 12€  

 Enlace web 

https://www.globalnegotiator.com/es/transporte-internacional-de-mercancias-ebook
https://globalnegotiator.com/es/casos-de-finanzas-internacionales
https://www.globalnegotiator.com/es/casos-de-transporte-respuestas
https://globalnegotiator.com/es/incoterms-2020
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GESTIÓN ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO INTERNACIONAL 

LOS 100 DOCUMENTOS DEL COMERCIO EXTERIOR 
Albert García Trius 
Información completa de los documentos más utilizados en las 
operaciones de comercio exterior: comerciales, de transporte, 
aduaneros y fiscales, pago y seguro, certificados. Se incluye el modelo 
de cada documento y explicaciones para cumplimentarlo.  
Pág.: 268 
Formatos: Libro  o  eBook (PDF) 
Precio: 25€ o 15€ 

 Enlace web 

CASOS DE GESTIÓN ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO 
INTERNACIONAL 
Alfonso Cabrera Cánovas 
Incluyen 14 casos sobre los procedimientos comerciales, 
administrativos, aduaneros y fiscales del comercio exterior y los 
documentos que es necesario cumplimentar en cada uno de ellos. 
Pág.: 158 
Formato: Libro (únicamente) 
Precio: 14€  

 Enlace web 

GUÍA DE RESPUESTAS A LOS CASOS DE GESTIÓN 
ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO INTERNACIONAL 
Alfonso Cabrera Cánovas 
Respuestas y soluciones a todos los Casos de Gestión Administrativa 
del Comercio Internacional. Es un material de uso para profesores. 
Pág.: 71 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 8€  

 Enlace web 

https://globalnegotiator.com/es/los-100-documentos-del-comercio-exterior-ebook
https://www.globalnegotiator.com/es/casos-gestion-administrativa-del-comercio-internacional
https://www.globalnegotiator.com/es/casos-de-gestion-comercio-respuestas
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DOCUMENTOS Y CONTRATOS INTERNACIONALES 

MODELOS DE DOCUMENTOS DE  COMERCIO 
INTERNACIONAL  
Olegario Llamazares García-Lomas (Editor) 
Los 20 documentos más utilizados en las operaciones de comercio 
exterior con una guía explicativo para su uso. 
Pág.: 98 
Formatos: Word o PDF, dependiendo del documento 
Precio: 70€ 

Enlace web 

MODELOS DE CONTRATOS INTERNACIONALES  
Globalnegotiator 
Los modelos de contratos internacionales más utilizados en el 
comercio internacional (compraventa, agencia, distribución, 
suministro) en 7 idiomas: español, inglés, francés, alemán, italiano, 
portugués, chino, ruso y árabe. 
Pág.: entre 5 y 20 páginas, cada contrato. 
Formato: Word. 
Precio: entre 25€ y 60€, cada contrato 

Enlace web 

MODELOS DE CARTAS PARA EXPORTADORES E 
IMPORTADORES 
Globalnegotiator 
30 modelos de cartas para exportadores e importadores más 
utilizadas en las relaciones con los clientes y proveedores 
internacionales.  
Pág.: 1  página cada carta. 
Formato: Word (español e inglés) 
Precio: 4€ Carta.    

Enlace web 

MODELOS DE CARTAS DE INTENCIONES 
Globalnegotiator 
Modelos de cartas que se firman como paso previo  a la formalización 
de cierto tipo de contratos (compraventa, distribución, joint venture). 
Pág.: 1  página cada carta. 
Formato: Word (español e inglés) 
Precio: 8€ Carta.    

Enlace web 

https://globalnegotiator.com/es/pack-documentos-de-transporte-y-comercio-internacional
https://globalnegotiator.com/es/modelos-contratos-internacionales
https://www.globalnegotiator.com/es/modelos-cartas-comerciales
https://www.globalnegotiator.com/es/modelos-cartas-comerciales
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OTRAS PUBLICACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL 

DICCIONARIO DE COMERCIO INTERNACIONAL 
Olegario Llamazares García-Lomas (Editor) 
Definición precisa y completa de los 2.000 términos más utilizados en 
las operaciones de comercio internacional, con su traducción al inglés. 
Pág.: 262 
Formatos: eBook (PDF) 
Precio: 9€ 

Enlace web 

EL PLAN DE INTERNACIONALIZACIÓN 
Globalnegotiator 
Guía completa para internacionalizar la empresa paso a paso. Incluye 
modelos de fichas de trabajo y caso práctico. 
Pág.: 104 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 30€  

Enlace web 

CÓMO NEGOCIAR CON ÉXITO EN 50 PAÍSES  
Olegario Llamazares García-Lomas 
Información clara, precisa y muy útil para negociar y adaptarse a las 
pautas de comportamiento en los 50 países más importantes del 
mundo. 
Pág.: 250 
Formatos: Libro  o  eBook (PDF) 
Precio: 25€ o 12€ 

Enlace web 

CÓMO NEGOCIAR EN INGLÉS 
Simon Ferdinand 
Guía práctica para negociar en inglés: frases y expresiones más 
utilizadas, ejercicios, modelos de documentos, etc. Edición bilingüe 
español-inglés. 
Pág.: 240 
Formato: Libro  
Precio: 25€  

Enlace web 

https://www.globalnegotiator.com/es/diccionario-de-comercio-internacional-ingles
https://www.globalnegotiator.com/es/plan-de-internacionalizacion
https://globalnegotiator.com/es/como-negociar-con-exito-en-50-paises-ebook
https://www.globalnegotiator.com/es/como-negociar-en-ingles
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EMPRENDIMIENTO 

CASOS PRÁCTICOS DE EMPRENDIMIENTO 
Olegario Llamazares 
Incluye 10 casos reales sobre los aspectos más importantes para crear 
una empresa: la idea de negocio, forma jurídica,  análisis del entorno, 
marketing y comunicación, fiscalidad, las cuentas anuales, el plan de 
empresa, etc. 
Pág.: 106 
Formato: Libro (únicamente) 
Precio: 14€  

Enlace web 

GUÍA DE RESPUESTAS A LOS CASOS DE 
EMPRENDIMIENTO 
Olegario Llamazares 
Respuestas y soluciones a todos los Casos de Emprendimiento, así 
como pautas para impartirlos. Material de uso para profesores. 
Pág.: 87 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 8€  

Enlace web 

DICCIONARIO PARA EMPRENDEDORES 
Olegario Llamzares García-Lomas (Editor) 
Definición detallada de los 300 términos más utilizados para la 
creación de desarrollo de nuevas empresas y enlace comentado a las 
200 webs imprescindibles sobre emprendimiento. 
Pág.: 122 
Formato: eBook (PDF) 
Precio: 8€   

Enlace web 

Ayala, 83   
28006 Madrid 

Tél.: 91 5782667 
info@globalnegotiator.com 
www.globalnegotiator.com 

https://www.globalnegotiator.com/es/casos-practicos-emprendedores-exito
https://www.globalnegotiator.com/es/guia-respuestas-casos-emprendimiento
https://globalnegotiator.com/es/diccionario-emprendedores-definicion
http://www.globalnegotiator.com/
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https://www.globalnegotiator.com/es/diccionario-de-comercio-internacional-ingles
https://www.globalnegotiator.com/es/incoterms-2020
https://www.globalnegotiator.com/es/casos-practicos-de-comercio-internacional
https://www.globalnegotiator.com/tradelibrary/
https://globalnegotiator.com/es/casos-practicos-de-comercio-internacional



