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. QUE ES UNA CARTA DE INTENCIONES?

Una Carta de Intenciones es esencialmente un conjunto de puntos clave de un
acuerdo entre dos partes que estan negociando un contrato; es decir la Carta de
Intenciones, es el acuerdo firmado antes del contrato final.

En algunas operaciones complejas, las partes pueden desear llegar a un "acuerdo
preliminar”, que puede o no ser de obligado cumplimiento, segun las
circunstancias y la legislacion aplicable. Estos tipos de acuerdo puede tomar la
forma de una "Carta de Intenciones”, que también se conoce como "Memoradum
de Entendimiento"” o "Carta de Compromiso”. El acuerdo preliminar puede ser
necesario cuando el resultado de una determinada cuestién importante del fututo
contrato (como la obtencién de una autorizacién del gobierno) no se ha resuelto
todavia.

Otra de las funciones de la Carta de Intenciones es que las partes lleguen a un
principio de acuerdo para resolver ciertas cuestiones basicas, sin dejar de negociar
sobre cuestiones mas complicadas.

La Carta de Intenciones no es sino un documento que, careciendo de una
formalidad determinada, tiene como objetivo dejar constancia de la voluntad de las
partes en llevar a cabo en un futuro, los pasos necesarios para realizar un contrato
que dé paso a una transacciéon o negocio internacional. Se traduce en una
declaracion de voluntades reciprocas con alto valor ético para las partes que lo
suscriben pero sin efecto juridico vinculante.

Asi pues, entre los propésitos de las Cartas de Intenciones podemos destacar tres:

e La aclaracion de los puntos clave de una operacion por la conveniencia de las
partes.

e Ladeclaracidn oficial de que las partes estan negociando en la actualidad.

e Proporcionar garantias en caso de que el acuerdo finalmente fracase durante la
negociacion.

Hay diferentes tipos de Cartas de Intenciones en los negocios internacionales. Las
mas utilizadas son:

e La Carta de Intenciones para un Contrato de Compraventa.
e La Carta de Intenciones para un Contrato de Distribucidn.
e La Carta de Intenciones para un contrato de Joint Venture.

Otra caracteristica de las Cartas de Intenciones es que pueden parecerse a un
contrato propiamente dicho, pero por lo general no vinculan a las partes en su
totalidad, como se ha mencionado anteriormente. Muchos de estos acuerdos, sin
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embargo, contienen disposiciones que son obligatorias, como los acuerdos de
confidencialidad y no competencia.

Para obtener modelos de Cartas de Intenciones en varios

\
idiomas, clic aqui.
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Biblioteca Online de Comercio Internacional

TradeLibrary es la primera Biblioteca online de Comercio Internacional que incluye mas
de 400 publicaciones (libros, casos practicos, modelos de contratos y cartas, guias-pais,
articulos, etc.) sobre diferentes temas como marketing, finanzas, medios de pago, transporte
y logistica, Incoterms, negociacion y gestion administrativa del comercio internacional.

Contenidos de TradeLibrary

Libros de Comercio Internacional

Casos Practicos (marketing, negociacion, finanzas,
transporte internacional, etc.)

Documentos (comerciales, transporte, aduanas)
Contratos Internacionales (espaiiol-inglés)

Cartas Comerciales Internacionales (espafiol-inglés)
Guias de Negociacion y Protocolo en 60 Paises

Articulos de Comercio Internacional

TradeLibrary

Informacion y Suscripciones

CASOS DE
COMERCIO MARKETING
INTERNACIONAL INTERNACIONAL

Marketing
Negociacién
Finanzas
Transporte
Gestion Administrativa
Pack 5 libros
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