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COMO UTILIZAR LAS ESTADISTICAS DE COMERCIO INTERNACIONAL

Olegario Llamazares

Cuando una empresa se plantea exportar o importar un producto es fundamental conocer
las estadisticas de comercio internacional ya que de forma, instantanea y gratuita, podra
obtener informacién muy valiosa para la estrategia de marketing internacional y la
negociacion de operaciones internacionales. Este articulo se refiere siempre al
comercio internacional de mercancias (productos tangibles) ya que en el comercio
internacional de servicios (intangibles) no existen estadisticas detalladas.

Los pasos para obtener las estadisticas de comercio internacional son los siguientes:

12 Conocer el codigo arancelaria del producto que se quiere exportar o
importar

Los cddigos arancelarios se compone de 8 digitos que se refieren al capitulo (digitos 1y 2),
partida (3 y 4), sub-partida (5 y 6) y posicién (7 y 8). A efectos de las estadisticas de
comercio internacional sera necesario identificar sélo los 6 primeros digitos y, si no fuera
posible, los 4 primeros.

La identificacién de los cddigos arancelarios para cada producto se puede realizar a través
de la pagina web Taric. La ruta de busqueda para obtener el cédigo arancelario
correspondiente a un producto es la siguiente:

www.taric.es - apartado de Aplicaciones online - demo arancel Net Taric - entrar en la Demo
- en la ventana de "buscar” poner el nombre del producto que se quiere exportar o importar -
de entre los cédigos arancelarios elegir el que mds se ajuste al producto que se busca.

Asi por ejemplo, si se estd buscando el producto "puertas" apareceran varios cédigos
arancelarios que incluyen puertas. El mas adecuado sera el 441820 ("Puertas y sus
marcos, contramarcos y umbrales") pero, en general habra que analizar con detalle el tipo
de producto que se quiere exportar o importar.
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Cédigo arancelario para el producto "puertas” (www.taric.es)
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2¢ Obtener las estadistica de comercio internacional (exportacion o
importacion)

Una vez que se conoce el codigo arancelario, el segundo paso es obtener a través de
Internet las estadisticas de exportacion o importacion del pais o paises con los que se va a
negociar la operacidon. La obtenciéon de la informacidn puede realizarse, de forma gratuita
e instantanea, a través de la pagina web de Naciones Unidas Comtrade, si bien la ruta de
busqueda es algo compleja. La facilitamos a continuacion.

http://comtrade.un.org/db - data availability - by reporter - elegir pais y afio en la primera
columna - marcar "l have Read Readme - elegir import/export - en quick filter poner partida
arancelaria (4 o 6 digitos) - search - select HS2002-Apply

Asi, en el ejemplo anterior para el producto "puertas y ventanas de madera " si se quiere
saber de que paises importa Japdn, se obtendra el total en ddlares del importe de las
puertas incluidas en la partida 441810 y los paises de los que mas importa. Los datos que
se obtienen es que Japén importa "puertas y ventanas de madera” por un total de 57,9 MM
USD (afio 2011), sobre todo procedentes de Filipinas (23,9), Estados Unidos (14,1) y China
(11,9).
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Importaciones de Japon de "puertas y ventanas de madera” (comtrade)
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2011 Impot Jspan  Egypt 241810 27,038 370 8 370 o Not yet available reporters
of 2011 data
12
Estimated quantity/netweight shown in italics 1. Spain [1.83%]

Flag refers to guantity/netweight estimation:

. Saudi Arabia [1.38%]
0 = no estimation, 2 = quantity, 4 = netweight, 6 = bath quantity and netweight

United Arab Emirates
* [1.36%]

These data are copyrighted by the United Nations and are provided for your internal use only. They may
not be re-disseminated in any form vithout uritten parmission of the Unitad Nations Statistics Division. . Austria [0.97%]

. Viet Nam [0.64%]

. Iran [0.57%]

. MNigeria [0.44%]

. Kazakhstan [0.35%]
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Si se buscan estadisticas de comercio internacional de paises de la Unién
América Latina también puede obtenerse en otras dos paginas que se
continuacion, igualmente de uso gratuito:

Europea o de
mencionan a

e Export Help Desk: en el apartado de Trade Statistics se pueden obtener estadisticas
de exportacion e importacion de productos de los 27 paises miembros de la Unién

Europea.

e Aladi: en el apartado de Estadisticas/Comercio Exterior de Bienes pueden obtenerse

estadisticas de exportacion e importacion de productos de los 13 paises
esta organizacion de paises de América Latina.

3° Analisis de las estadisticas

miembros de

Una vez que se han obtenido las estadisticas, el siguiente y tltimo paso es analizarlas. Para
ello lo mejor es obtener las estadisticas de los tres ultimos afios disponibles de tal forma
que puede verse la evolucion del comercio internacional del producto concreto en el pais

que se estd analizando.

Para una empresa que quiere exportar un producto a un determinado pais, la informacion

que puede obtenerse es la siguiente:
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e El tamano del mercado, que sera el volumen total de importacién de el producto
concreto expresado en doélares.

e La evoluciéon del mercado: crecimiento o disminucién de las importaciones en los
ultimos tres afios.

e Los paises de los que mas se importa.

e Laposicidn que ocupa el pais desde el que se quiere exportar.

e En algunos productos, el precio medio por unidad de producto.

Toda esta informaciéon es muy valiosa para llevar a cabo estrategias de marketing
internacional y negociar operaciones de exportacién e importacion.

Para acceder directamente a las principales webs de estadisticas de
comercio internacional clic aqui
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ii TradeLibrary

Biblioteca Online de Comercio Internacional

TradeLibrary es la primera Biblioteca online de Comercio Internacional que incluye mas
de 400 publicaciones (libros, casos practicos, modelos de contratos y cartas, guias-pais,
articulos, etc.) sobre diferentes temas como marketing, finanzas, medios de pago, transporte
y logistica, Incoterms, negociacion y gestion administrativa del comercio internacional.

Contenidos de TradeLibrary

Libros de Comercio Internacional

Casos Practicos (marketing, negociacion, finanzas,
transporte internacional, etc.)

Documentos (comerciales, transporte, aduanas)
Contratos Internacionales (espaiiol-inglés)

Cartas Comerciales Internacionales (espafiol-inglés)
Guias de Negociacion y Protocolo en 60 Paises

Articulos de Comercio Internacional

TradeLibrary

Informacion y Suscripciones

CASOS DE
COMERCIO MARKETING
INTERNACIONAL INTERNACIONAL

Marketing
Negociacién
Finanzas
Transporte
Gestion Administrativa
Pack 5 libros
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