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CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCANCIAS

El Contrato de Compraventa Internacional de Mercancias implica el cumplimento de
una serie de obligaciones de las Partes, vendedor-exportador y comprador-importador,
que estan situados en paises diferentes. Este factor puede ser fuente de confusiones,
puesto que gran parte del derecho mercantil es especifico de cada nacién y refleja sus
practicas, sus valores y sus politica publicas. Sin embargo existen algunas razones que
permiten dar unas pautas generales acerca de cdmo redactar contratos de compraventa
internacional.

En primer lugar, las disposiciones relativas a la contratacién son muy similares en los
diferentes cédigos de comercio. Por otra parte, algunas de estas leyes nacionales se han
refundido en otras de caracter supranacional como sucede en la Unién Europea. A la
vez existe una tendencia creciente a la ala estandarizacion internacional de normativas:
Reglas INCOTERMS, Normas ISO, Sistema Armonizado para la identificacion de cédigos
arancelarios, asi como el Convenio de las Naciones Unidas sobre Contratos de Compra-
venta Internacional de Mercaderias (CISG).

Puesto que muchos paises permiten una gran libertad de contratacién, las empresas
bien gestionadas deben disponer de un buen MODELO DE CONTRATO DE COMPRA-
VENTA INTERNACIONAL DE MERCANCIAS, adaptado a sus caracteristicas y teniendo
en cuenta si es para la venta (exportacién) o para la compra (importacién) de mercan-
cias en mercados exteriores.

En este articulo, a partir de la descripcién de las principales obligaciones de las Partes
en un Contrato de Compraventa Internacional de Mercancias, se ofrecen unas recomen-
daciones practicas para su elaboracion.

OBLIGACIONES DE LAS PARTES

Principales obligaciones para el vendedor

Entrega de las mercancias

El vendedor no tiene que poner materialmente la mercancia en posesion del compra-
dor, sino que bastara con que cumpla con todos los actos necesarios para que el com-
prador entre en posesion de la cosa en el lugar y tiempo pactados.

La determinacién del momento en el que la mercancia se ha puesto a disposicion del
comprador es muy importante ya que es en ese momento cuando queda liberado el

vendedor, surgiendo por parte del comprador las obligaciones de pago y de recibir
la cosa y traspasandose al mismo el riesgo.
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En este sentido, el articulo 31 de la Convencién de Viena establece una serie de normas
sobre el lugar de entrega para el caso de que nada se haya pactado por las partes (si se
ha pactado, se debera estar a lo pactado):

i. Enelcasodeque el contrato implique el transporte de las mercancias, estas se
deberan entregar al primer porteador para que las traslade al comprador.

ii.  Silo que se vende es algo concreto o es algo no identificado que haya de ex-
traerse de una masa determinada o que deba ser manufacturado o producido o
cuando las partes sepan que el bien que se vende esta en un lugar concreto, en-
tonces la obligacién de entrega se produce con la puesta a disposicién en ese
lugar.

iii. ~ En los demas casos, la obligacién de entrega se producira en el lugar donde el
vendedor tenga su establecimiento.

La regulacién del lugar de entrega de las mercancias se realiza mediante las Clausulas
de los INCOTERMS publicadas por la Camara de Comercio Internacional. En la tltima
version de estas Clausulas (afio 2020) que previsiblemente estara en vigor hasta el afio
2030, se establecen 11 Clausulas que van desde la clausula EXW en la cual la mercancia
se entrega en el almacén del vendedor en el pais de origen, hasta la clausula DDP en la
que se entrega en el domicilio del comprador en el pais de destino.

Transmision de la propiedad

Este es un aspecto que no regula la Convencion de Viena aunque sobre este punto existe
uniformidad en la jurisprudencia y doctrina y se entiende que se aplicara la ley del lugar
donde se encuentre la cosa objeto del contrato (lex rei sitae).

Entrega de los documentos relacionados

Finalmente, el articulo 30 de la Convencién de Viena establece la obligacién de entregar
los documentos relacionados con las mercancias. La posesidon de estos documentos
equivale a las de las propias mercaderias y su transmisiéon o endoso equivale a su tra-
dicion. De ahi que se denominen titulos de tradicidn, al llevar aparejados un derecho de
disposicidn. Es un titulo de propiedad transferible y negociable cuya entrega equivale a
la de las mercaderias, permitiendo a su tenedor reclamarlas como propietario y ejer-
citar las acciones que deriven del contrato de transporte.

Sin embargo conviene establecer una serie de precisiones acerca de los mismos:
i. Lafacturano es un titulo de tradiciéon sino un simple medio de prueba de que
ha existido un contrato. No cabe endosarla y su endoso en modo alguno

supone la transmisién de las mercaderias.
ii.  El conocimiento de embarque es un verdadero titulo de tradicién.
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Principales obligaciones para el comprador
Recepcion de las mercaderias

Ala obligaciéon principal del vendedor de entregar las mercaderias corresponde la
obligacién del comprador de recibir las mercaderias.

Pago del precio

En este sentido, es preciso sefnalar que la compraventa sera valida aunque no exista
un precio cierto y el precio ser3, salvo indicacién en contrario, el generalmente cobrado
por tales mercaderias.

En cuanto al momento en que se debe pagar el precio, el articulo 58 de la Convencién
de Viena establece que si no se ha acordado el momento del pago, este se debera
realizar cuando se pongan a disposicion del comprador las mercaderias o documentos.

Finalmente, el articulo 58.3 de la Convencién de Viena establece que, salvo que la mo-
dalidad de pago acordada sea incompatible con esta posibilidad, no hay obligacién de
pago por parte del comprador hasta que este no haya podido examinar las mercaderias.

RECOMENDACIONES PRACTICAS

En relacién con el contenido del Contrato de Compraventa Internacional de Mercancias,
conviene tener en cuenta una serie de recomendaciones basicas:

. Debe amoldarse a los usos del mercado y a la operativa normal de los contra-
tantes.

. Debe identificarse debidamente a las partes. Incluir nombre, direccién y con-
tacto (e-mail, teléfono, fax).

. Es necesario verificar los poderes que han sido entregados, comprobando

que son suficientes y que estan vigentes. Debera incluirse el nombre de la per-
sona firmante a maquina para evitar futuras confusiones.

. Es preciso concretar la fecha, el lugar de celebracion del contrato (no sélo la
ciudad, sino también la provincia y el pais) y el del cumplimiento de las obli-
gaciones.

. Es importante especificar el objeto del contrato (en su caso mediante anexo) y

asi, incluir en el mismo: (i) calidades, cantidad, rendimiento; (ii) copia de los
planos y especificaciones técnicas; (iii) finalidad de la mercancia; (iv) pruebas
de calidad; o (v) especificaciéon del tipo de embalaje y, si el embalaje impide
la verificacion de la mercancia, pacto acerca de la comprobacién previa o al
desempaquetar.

. Si hay verificacidon previa al embarque, esta debera (i) acreditar que se cum-
plen una serie de requisitos; (ii) especificar la persona, agencia u organismos
de control (sociedades de verificacion), especialmente si la presentacion del
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documento acreditativo de que se ha realizado esta inspeccion es uno de los
documentos que hay que presentar para la apertura del crédito documentario.
Es preciso indicar el precio, divisa, forma, plazo y medio de pago y posibilidad,
en su caso, de revision.

Es conveniente cuidar el correcto cumplimiento de los requisitos de los medios
de pago. En especial, si es un medio de pago con fuerza ejecutiva (una letra
de cambio), no olvidar ninguna mencién que pueda implicar que el medio de
pago quede privado de fuerza ejecutiva.

Sera preciso concretar los plazos y las condiciones de entrega, preferiblemente
mediante el uso correcto de los Incoterms.

Es conveniente revisar la cobertura del seguro, especialmente cuando este lo
deba contratar el vendedor.

Es recomendable introducir mecanismos que aseguren el cumplimiento de las
respectivas obligaciones, incluyendo garantias bancarias para asegurar las
obligaciones.

Deberan preverse plazos de garantia y actuacién de las partes ante la falta
de conformidad, previendo plazos concretos para denunciar la falta de confor-
midad y el ejercicio de las acciones correspondientes.

Es importante determinar la Ley aplicable.

Es recomendable someter expresamente la solucion de conflictos a Tribunales
de Justicia concretos o a Cortes de Arbitraje concretas.

Para obtener el modelo del Contrato de Compraventa Internacio-
-‘ nal de Mercancias hacer clic en:
Contratos
Internacionales

l # MODELOS DE CONTRATOS INTERNACIONALES
Espaiiol

| Inglés

4 Francés

"\ Alemin \
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MODELOS DE CONTRATOS INTERNACIONALES

@ CONTRATOS INTERNACIONALES EN ESPANOL

¢ Contrato de Compraventa Internacional o Contrato Internacional de Suministro

» Contrato de Distribucién Internacional  Contrato Internacional de Fabricacién

¢ Contrato de Agencia Comercial Internacional e Contrato de Agente de Compras Internacional

¢ Contrato de Representacién Comercial Internacional » Contrato de Servicios Logisticos

¢ Contrato de Intermediacién Comercial Internacional » Contrato de Exportacién

¢ Contrato de Joint Venture Internacional ¢ Contrato de Confidencialidad

¢ Contrato de Alianza Estratégica Internacional » Contrato de Trabajo para Expatriado

¢ Contrato de Franquicia Internacional ¢ Memoridndum Entendimiento Distribucién Internacional
¢ Contrato Internacional de Servicios ¢ Memoridndum de Entendimiento para Joint Venture

» Contrato Internacional de Consultoria
¢ Contrato Internacional de Transferencia de Tecnologia e Pack 10 Contratos en Espaiiol
¢ Contrato Internacional de Licencia de Marca » Pack Todos los Contratos en Espaiiol

¢ International Sale Contract ¢ International Supply Contract

¢ International Distribution Contract ¢ International Manufacturing Contract

¢ International Commercial Agency Contract ¢ International Buying Agent Contract

e International Sales Representative Agreement e Logistics Services Contract

¢ Intermediary Contract for Trade Operations ¢ Export Contract

e International Joint Venture Contract e Confidentiality Agreement

¢ International Strategic Alliance Agreement e Expatriate Contract of Employment

¢ International Franchise Contract ¢ Memorandum Understanding International distribution
¢ International Services Contract ¢ Memorandum of Understanding for Joint Venture
¢ International Consulting Contract

¢ International Technology Transfer Agreement e Pack 10 Contracts in English

¢ International Trademark License Agreement o Pack All Contracts in English

» Contrat de Vente Internationale ¢ Contrat International d”Approvisionnement

¢ Contrat de Distribution Internationale ¢ Contrat International de Fabrication

e Contrat d’Agent Commercial International ¢ Contrat de Confidentialité

¢ Contrat de Représentation Commerciale Internationale ¢ Protocole d’Accord pour Distribution Internationale
¢ Contrat de Joint Venture Internationale ¢ Protocole d’Accord pour Joint Venture Internationale
¢ Contrat de Franchise Internationale

 Contrat International de Services ¢ Pack Tous les Contrats en Francais

& CONTRATOS INTERNACIONALES EN ALEMAN

e Internationaler Kaufvertrag

¢ Internationaler Vertriebsvertrag

e Internationaler Handelsvertretervertrag
e Internationaler Vertretungsvertrag

e Internationaler Joint Venture Vertrag

¢ Internationaler Franchisevertrag

e Internationaler Dienstleistungsvertrag

Internationaler Liefervertrag

Internationaler Herstellungsvertrag
Geheimhaltungsvereinbarung

Absichserliarung Internationalen Vertriebsvertrag
Absichserlirung Joint Venture

Pack Alle Vertrige in Deutscher
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